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CAPITULO | |

PRODUCTIVIDAD DEL TRABAJO
Y VENTAJA COMPARATIVA:
EL MODELO RICARDIANO

24

Los paises participan en el comercio internacional por dos razones basicas, y ambas
contribuyen a que obtengan ganancias del comercio. En primer lugar, los paises co-
mercian porque son diferentes unos de otros. Las naciones, como los individuos, pueden
beneficiarse de sus diferencias mediante una relacion en la que cada una hace aquello
que sabe hacer relativamente bien. En segundo lugar, los paises comercian para conseguir
economias de escala en la produccién. Es decir, si cada pais produce solo una gama limi-
tada de bienes, puede producir cada uno de esos bienes a una escala mayor y, por tanto,
de manera mas eficiente que si intentara producir de todo. En el mundo real, los patrones
del comercio internacional reflejan la interaccion de estas dos razones. Sin embargo,
como primer paso para entender las causas y los efectos del comercio, es Gtil considerar
los modelos simplificados en los que solo se presenta una de dichas razones.

Los préximos cuatro capitulos desarrollan las herramientas que nos ayudaran a enten-
der el modo en que las diferencias dan origen al comercio entre paises y los motivos por
los cuales este comercio es mutuamente beneficioso. El concepto esencial en este analisis
es el de la ventaja comparativa.

Aunque la comparativa es una nocion sencilla, la experiencia demuestra que es sorpren-
dentemente dificil de entender (o aceptar) para mucha gente. En efecto, Paul Samuelson
(el premio Nobel que contribuy6 en gran medida a desarrollar los modelos de comercio
internacional que se analizan en los capitulos 4 y 5) ha descrito la ventaja comparativa
como el mejor ejemplo que conoce de un principio econémico que es indiscutiblemente
cierto, pero sigue sin ser obvio para personas inteligentes.

En este capitulo empezamos con una introduccion general al concepto de ventaja
comparativa, para después desarrollar un modelo especifico sobre la determinacion del
patrén de comercio internacional a través de dicha ventaja.

OBJETIVOS DE APRENDIZA]JE

Después de leer este capitulo sera capaz de:

»  Explicar como funciona el modelo ricardiano, el mas basico sobre el comercio interna-
cional, y cémo ilustra el principio de la ventaja comparativa.

= Demostrar las ganancias del comercio y refutar algunas de las frecuentes falacias sobre el
comercio internacional.

= Describir la evidencia empirica de que los salarios reflejan la productividad y los patrones
del comercio reflejan la productividad relativa.
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El concepto de ventaja competitiva

El dia de San Valentin de 1996, a menos de una semana de las cruciales elecciones primarias del
20 de febrero en New Hampshire, el candidato presidencial republicano Patrick Buchanan se de-
tuvo en una floristeria para comprar una docena de rosas para su mujer. Aprovecho la ocasion
para pronunciar un discurso en el que denunciaba el incremento de las importaciones de flores
en los Estados Unidos que, segun afirmd, abocarian a la desaparicion de los cultivadores de
flores estadounidenses. Es cierto que una creciente proporcion del mercado de rosas de invierno
en los Estados Unidos es cubierta hoy por importaciones provenientes de América del Sur, en
particular de Colombia. Pero, jes algo negativo de por si?

El caso de las rosas de invierno constituye un excelente ejemplo de los motivos por los
que el comercio internacional puede ser beneficioso. Consideremos, en primer lugar, lo dificil que
puede resultar ofrecer a las enamoradas estadounidenses rosas frescas en febrero. Las flores
tienen que cultivarse en invernaderos con calefacciéon, a un coste muy elevado en términos de
energia, inversion en capital y otros recursos escasos. Todos esos recursos se podrian dedicar a
producir otros bienes. Inevitablemente, hay que elegir. Para producir rosas en invierno, la econo-
mia estadounidense tiene que obtener un menor numero de otros productos como, por ejemplo,
ordenadores. Los economistas utilizan la expresion coste de oportunidad para describir este tipo
de elecciones: el coste de oportunidad de las rosas en términos de ordenadores es el nimero de
ordenadores que se podrian haber producido con los recursos utilizados para obtener un deter-
minado nimero de rosas.

Supongamos, por ejemplo, que en los Estados Unidos se cultivan actualmente 10 millones
de rosas para su venta en el dia de San Valentin, y que los recursos utilizados para cultivar estas
rosas podrian, como alternativa, haber producido 100.000 ordenadores. Por tanto, el coste de
oportunidad de estos 10 millones de rosas son 100.000 ordenadores. (A la inversa, si se hubieran
producido ordenadores, el coste de oportunidad de esos 100.000 serian 10 millones de rosas.)

Esos 10 millones de rosas para San Valentin se podrian haber cultivado en Colombia. Es
bastante probable que el coste de oportunidad de estas rosas en términos de ordenadores sea
inferior en ese pais que en los Estados Unidos, por la sencilla razén de que es mucho mas fa-
cil cultivar rosas en febrero en el hemisferio sur, donde febrero cae en verano, y no en invier-
no. Ademas, los trabajadores colombianos son menos eficientes que los estadounidenses en la
produccion de bienes complejos como los ordenadores, lo cual significa que un nimero deter-
minado de recursos utilizados en la produccion de ordenadores produce menos unidades en
Colombia que en los Estados Unidos. Asi pues, la eleccion en Colombia se cifra en 10 millones
de rosas de invierno o solo 30.000 ordenadores.

Esta diferencia en el coste de oportunidad ofrece la posibilidad de una reordenacion mutua-
mente beneficiosa de la produccion mundial. Hagamos que los Estados Unidos dejen de produ-
cir rosas en invierno y destinemos los recursos que se liberan a la produccién de ordenadores;
al mismo tiempo, dejemos que Colombia cultive rosas, y desviemos los recursos necesarios para
ello de su industria de ordenadores. Los cambios resultantes en la produccion se muestran en la
Tabla 3.1.

Veamos lo que ha sucedido: el mundo produce el mismo nimero de rosas que antes,
pero ahora produce mas ordenadores. Asi pues, esta reordenacion de la produccion, con los
Estados Unidos concentrados en la produccién de ordenadores y Colombia en la de rosas,
aumenta el tamafo de la tarta econdémica mundial. Dado que el mundo, en conjunto, produce
mas, tal vez, en principio, sea posible elevar el nivel de vida de todo el planeta.

La razoén por la que el comercio internacional obtiene este aumento de la producciéon mun-
dial es que permite que cada pais se especialice en la produccion del bien en el que dispone de
una ventaja comparativa. Un pais tiene ventaja comparativa en la produccion de un bien si el
coste de oportunidad en la produccion de este bien en términos de otros bienes es inferior en él
que en otros paises.

En este ejemplo, Colombia posee una ventaja comparativa en la produccion de rosas de in-
vierno y los Estados Unidos en la produccion de ordenadores. El nivel de vida puede aumentar
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TABLA 3.1 Cambios hipotéticos en la produccion

Millones de rosas Miles de ordenadores
Estados Unidos -10 +100
Colombia +10 -30
Total 0 +70

en ambos lugares si Colombia produce rosas para el mercado estadounidense mientras que los
Estados Unidos fabrican ordenadores para el mercado colombiano. Disponemos asi de una
reflexion esencial sobre la ventaja comparativa y el comercio internacional: e/ comercio entre
dos paises puede beneficiar a ambos si cada uno exporta los bienes en los que tiene una ventaja
comparativa.

Esta es una afirmacidon que habla de posibilidades, no de lo que ocurre en realidad. En el
mundo real no hay una autoridad central que decida qué pais tiene que producir rosas y cual
ordenadores. Tampoco hay nadie que distribuya rosas y ordenadores a los consumidores en los
dos lugares. En cambio, la produccion y el comercio internacional se determinan en el mercado,
que se rige por la ley de la oferta y la demanda. ;Existe alguna razon para suponer que se ter-
minara por aprovechar el potencial existente de ganancias mutuas del comercio? ;Acabaran los
Estados Unidos y Colombia por producir los bienes en los que cada uno posee ventaja compa-
rativa? ;Conseguira el comercio bilateral beneficiar a ambos paises?

Para responder a estas preguntas, debemos ser mucho mas explicitos en nuestro analisis. En
este capitulo desarrollamos un modelo de comercio internacional propuesto originalmente por
el economista britanico David Ricardo, que introdujo el concepto de la ventaja comparativa a
principios del siglo xix!. Este enfoque, en el que el comercio internacional se debe tinicamente a
las diferencias de la productividad del trabajo, se conoce como modelo ricardiano.

Una economia con un factor productivo

Para introducir el papel de la ventaja comparativa en la determinacion del patron de comer-
cio internacional, comenzaremos por imaginar que tenemos una economia, que denominamos
nuestro pais, que solo tiene un factor de produccién. (En el capitulo 4 ampliaremos el analisis
a modelos con varios factores.) Supondremos que solo se producen dos bienes, vino y queso.
La tecnologia de la economia de nuestro pais puede ser resumida por la productividad del traba-
jo en cada industria, expresada en términos de requerimientos unitarios de trabajo, el nimero de
horas de trabajo necesarias para producir un kilogramo de queso o un litro de vino. Por ejemplo,
se requiere una hora de trabajo para producir un kilogramo de queso, y dos horas para producir
un litro de vino. Debe observarse, a propdsito, que definimos los requerimientos de trabajo por
unidad como la inversa de la productividad: cuanto mas vino o queso puede producir un traba-
jador en una hora, menor sera el requerimiento unitario de trabajo . En lo sucesivo llamaremos
apyy apalos requerimientos unitarios de trabajo en la produccion de vino y queso, respectiva-
mente. Los recursos totales de la economia se definen como L, la oferta total de trabajo.

Posibilidades de produccion. Dado que los recursos que tiene cualquier economia son limi-
tados, existen limites para lo que puede producir, y siempre es preciso elegir; para producir mas
de un bien la economia debe sacrificar una parte de la produccién de otro. Estas elecciones o

'La referencia clasica es David Ricardo: The Principles of Political Economy and Taxation, publicada por primera
vezen 1817.
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intercambios se muestran graficamente mediante la frontera de posibilidades de produccion (linea
FP en la Figura 3.1), que muestra la cantidad maxima de vino que se puede producir una vez
tomada la decision de fabricar determinada cantidad de queso, y a la inversa.

Cuando existe solo un factor de produccion, la frontera de posibilidades de una economia
es una linea recta. Podemos deducir esta linea de la siguiente manera: sea Q,, la produccion de
vino y Q, la produccion de queso de la economia; entonces, el trabajo utilizado en la produccion
de vino es a Ory e_l dedicado a proc.]ucn queso es a;,Q,,. La frontera de posibilidades de pro-
duccion esta determinada por los limites de los recursos de la economia, en este caso, el trabajo.
Como la oferta total de trabajo de la economia es L, los limites de la produccion se definen por
medio de la desigualdad:

Supongamos, por ejemplo, que la oferta total de trabajo de la economia es de 1.000 horas, y
que hace falta una hora de trabajo para producir un kilogramo de queso y dos horas de trabajo
para producir un litro de vino. Entonces, el trabajo total utilizado en la produccion es (1 X los
kilogramos de queso producidos) + (2 X los litros de vino producidos), y este total no puede
ser superior a las 1.000 horas de trabajo disponibles. Si la economia dedicara todo su trabajo
a la produccion de queso podria, como se muestra en la Figura 3.1, obtener L/a, , kilogramos
de queso (1.000/1 = 1.000 kilogramos). Si, por el contrario, dedicara todo el trabajo a la pro-
duccion de vino, podria producir L/a,  litros de vino (1.000/2 = 500 litros). Asimismo, puede
producirse cualquier combinacion de vino y queso que se encuentre situada sobre la linea recta
que conecta estos dos extremos.

Cuando la frontera de posibilidades de produccion es una linea recta, el coste de oportunidad
del queso con respecto al vino es constante. Como vimos en el apartado anterior, definimos el
coste de oportunidad como el nimero de litros de vino a los que tendria que renunciar la eco-
nomia para producir un kilogramo mas de queso. En este caso, para producir otro kilogramo
de queso se necesitan a; , personas-hora. Cada una de estas personas-hora podria, a cambio,

FIGURA 3.1 Produccion de vino
Frontera de posibilidades en nuestro pals,
de producciéon de nuestro Qyen litros

pais

La linea FP muestra la cantidad
méxima de queso que se puede
producir dada una produccién
de vino, y viceversa.

p El valor absoluto de la pendiente
Liayy es igual al coste de oportunidad
(500 litros del queso en términos de vino
de vino
en nuestro
ejemplo) F

I
La q Produccion de queso
(1.000 kilogramos  en nuestro pals, Qq.
en nuestro ejemplo) en kilogramos
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haber sido utilizada para producir 1/a,  litros de vino. Asi, el coste de oportunidad del queso en
términos de vino es a; p/a; ;. Por ejemplo, si se necesita una persona-hora para producir un kilo-
gramo de queso y dos horas para producir un litro de vino, el coste de oportunidad del queso en
términos de vino es '/,. Como muestra la Figura 3.1, este coste de oportunidad es igual al valor
absoluto de la pendiente de la frontera de posibilidades de produccion.

Precios relativos y oferta

La frontera de posibilidades de produccion ilustra las distintas combinaciones de bienes que
puede producir la economia. Sin embargo, para determinar qué producira en realidad, necesita-
mos conocer los precios. Concretamente, hemos de saber el precio relativo de los dos bienes de la
economia, es decir, el precio de un bien en funcion del otro.

En una economia competitiva, las decisiones de oferta se determinan a partir de los inten-
tos que realizan los individuos para maximizar sus ingresos. En nuestra economia simplificada,
como el trabajo es el unico factor de produccidn, la oferta de queso y vino estara determinada
por el movimiento del factor trabajo hacia el sector que pague salarios mas altos.

Supongamos, de nuevo, que hace falta una hora de trabajo para producir un kilogramo de
queso, y dos horas para producir un litro de vino. Consideremos ademas que el queso se vende a
4 dolares por kilogramo, mientras que el vino se vende a 7 dolares por litro. ;Qué produciran los
trabajadores? Si fabrican queso pueden ganar 4 dolares por hora. (Recuerde que, dado que en
este modelo el trabajo es el tinico factor de produccion, no hay beneficios, por lo que los trabaja-
dores reciben todo el valor de su produccion.) Por otra parte, si los trabajadores producen vino,
solo ganaran 3,50 dolares por hora, porque hacen falta 2 horas para producir un litro de vino a 7
dolares el litro. Asi pues, si el queso se vende a 4 dolares el kilogramo y el vino a 7 ddlares el litro,
los trabajadores estaran mejor si producen queso, y la economia en su conjunto se especializara
en la produccion de queso.

Ahora bien, ;qué sucederia si el precio del queso disminuyera hasta 3 dolares el kilogramo?
En ese caso, los trabajadores podrian ganar mas con la produccion de vino, y la economia se
especializaria en vino y no en queso.

De forma mas general, sean Py y Py los precios del queso y el vino, respectivamente.
Se necesitan a; , personas-hora para producir un kilogramo de queso: como en nuestro modelo
de un factor no hay beneficios, el salario por hora en el sector del queso sera igual al valor de
lo que un trabajador puede producir en una hora, Pyla; ,. Dado que se necesitan @ horas
para producir un litro de vino, el salario por hora en el sector del vino sera igual a P /a;,.
Los salarios en el sector del queso seran mas altos si Py/Py > a; pla; y: los del sector del vino
seran mas altos si Py/Py < a;pla; ). Como todo el mundo querra trabajar en la industria que
ofrezca los salarios mas altos, la economia se especializara en la produccion de queso si Py/P),
>applagyyenladevino si Py/Py <a;plag,. Solo cuando Py/Py sea igual a a; yla,  se produ-
ciran ambos bienes.

(Cual es el significado de la relacion a; p/a; ,? En el apartado anterior vimos que es el coste
de oportunidad del queso en términos de vino. Acabamos, pues, de deducir una proposicion cru-
cial acerca de la relacion entre precios y produccion: la economia se especializara en la produccion
de queso si el precio relativo del queso es mayor que su coste de oportunidad; y se especializara en la
produccion de vino si el precio relativo del queso es menor que su coste de oportunidad en términos
de vino.

En ausencia de comercio internacional, nuestro pais tendra que producir los dos bienes.
Pero lo hara solo si el precio relativo del queso es igual a su coste de oportunidad. Dado que
el coste de oportunidad es igual a la relacion de los requerimientos unitarios de trabajo en
la produccion de queso y vino, podemos resumir la determinaciéon de los precios, cuando no
hay comercio internacional, con una simple teoria del valor trabajo: si no existe comercio in-
ternacional, el precio relativo de los bienes es igual a la relacion de sus requerimientos unitarios
de trabajo.
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El comercio en un mundo con un factor productivo

Es facil describir el patron y los efectos del comercio entre dos paises cuando cada uno de ellos
tiene un Gnico factor de produccién. Aun asi, las implicaciones de este analisis pueden ser sor-
prendentes. Para quienes no han reflexionado sobre el comercio internacional, muchas de estas
implicaciones parecen contradecir al sentido comun. Incluso este modelo tan sencillo del comer-
cio puede ofrecer alguna luz sobre algunas cuestiones del mundo real, como, por ejemplo, qué
hace que la competencia internacional y el comercio entre paises sean justos.

Antes de adentrarnos en estos temas, expondremos el modelo. Supongamos que hay dos
paises. Uno de ellos es nuestro pais y el otro es el extranjero. Cada uno de estos paises tiene un
factor productivo (trabajo) y puede producir dos bienes, vino y queso. Como antes, llamamos
L a la cantidad de trabajo de nuestro pais, y a;, y a;, a los requerimientos de trabajo por
unidad de produccion de vino y queso, respectivamente. A lo largo del libro utilizaremos una
notacion convencional: cuando nos refiramos a algun aspecto del extranjero emplearemos el
mismo simbolo que el usado para nuestro pais, pero con un asterisco. Asi, la cantidad de trabajo
del extranjero serd L*; los requerimientos unitarios de trabajo de vino y queso seran ajf, y af,
respectivamente, y asi sucesivamente.

En general, los requerimientos unitarios de trabajo pueden seguir cualquier pauta. Por ejem-
plo, nuestro pais puede ser menos productivo que el extranjero en vino, pero mas productivo en
queso, o a la inversa. De momento, arbitrariamente, suponemos que:

aLQ/aLv< aL’*Q/aZ‘V (32)
o lo que es equivalente
aLo/aL*O < aL‘//aL*V. (33)

Esto es, suponemos que la proporciéon de requerimientos unitarios de trabajo en la produccion
de queso y de vino es menor en nuestro pais que en el extranjero. Mas brevemente todavia, dire-
mos que la productividad relativa de queso de nuestro pais es mayor que la de vino.

No obstante, debe recordarse que la ratio de los requerimientos unitarios de trabajo es igual
al coste de oportunidad del queso en términos de vino, y que hemos definido la ventaja com-
parativa precisamente en funcion de esos costes de oportunidad. Asi que el supuesto acerca de
las productividades relativas expresadas en las ecuaciones (3.2) y (3.3) equivale a afirmar que
nuestro pais tiene una ventaja comparativa en la produccion de queso.

Es preciso destacar de inmediato una cuestion: la condicion que afirma que nuestro pais
tiene esta ventaja comparativa incluye los cuatro requerimientos unitarios de trabajo, y no solo
dos. Podriamos pensar que, para determinar quién debe producir queso, lo que necesitamos
es Unicamente comparar los requerimientos unitarios de trabajo en la produccion de queso en
los dos paises, a;, y afo Sia;y < afy el trabajo de nuestro pais seria mas eficiente que el
del extranjero en la producciéon de queso. Cuando un pais puede producir una unidad de un
bien con menos trabajo que otro, decimos que el primer pais tiene ventaja absoluta en la pro-
duccion de este bien. En nuestro ejemplo, nuestro pais tiene ventaja absoluta en la produccion
de queso.

Sin embargo, como veremos enseguida, no podemos determinar el patrén de comercio so-
lamente a partir de la ventaja absoluta. Una de las fuentes de error mas importantes en los
analisis del comercio internacional se deriva de confundir la ventaja comparativa con la ventaja
absoluta.

Dadas la cantidad de trabajo y los requerimientos unitarios de trabajo en los dos paises, po-
demos dibujar la frontera de posibilidades de produccion de cada uno. Ya lo hemos hecho para
nuestro pais, al trazar la recta FP en la Figura 3.1. La frontera de posibilidades de produccion
para el extranjero es F*P* en la Figura 3.2. Dado que la pendiente de la frontera de posibilida-
des de produccion es igual al coste de oportunidad del queso en términos de vino, la frontera del
extranjero es mas inclinada que la de nuestro pais.
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FIGURA 3.2
Frontera de posibilidades

Produccion de vino
del extranjero,

de produccion del extranjero Qj enlitros
Debido a que el requerimiento unitario de
trabajo relativo de queso en el extranjero es
mds elevado que en nuestro pais (necesita
dejar de producir mds unidades de vino
el s La;, \F"

para producir una unidad adicional de
queso), su frontera de posibilidades
de produccién tiene mds pendiente.

p*

L7ajq Produccion de queso
del extranjero, Qg en kilogramos

En ausencia de comercio, los precios relativos del queso y el vino se determinan en cada pais
segun los requerimientos unitarios de trabajo relativos. Asi, en nuestro pais el precio relativo del
queso seria a; pla, : en el extranjero seria ajplagy.

Sin embargo, cuando permitimos que exista comercio internacional, los precios no se de-
terminaran simplemente por consideraciones nacionales. Si el precio relativo del queso es mas
elevado en el extranjero que en nuestro pais, sera beneficioso exportar queso de nuestro pais al
extranjero y exportar vino del extranjero a nuestro pais. Ahora bien, esta situacion no puede
prolongarse indefinidamente. Llegara un momento en que nuestro pais exportara suficiente que-
so, y el extranjero suficiente vino, como para que se iguale el precio relativo. Pero, jqué es lo que
determina el nivel al que se fija ese precio?

Determinacion del precio relativo después del comercio

Los precios de los bienes intercambiados internacionalmente, como los demas precios, estan
determinados por la oferta y la demanda. Sin embargo, al analizar la ventaja comparativa de-
bemos aplicar este analisis de la oferta y la demanda con cuidado. En algunas ocasiones, como
en el contexto del analisis de la politica comercial de los capitulos 9 a 12, basta con centrarse
en la oferta y la demanda de un solo mercado. Para valorar los efectos de las cuotas de im-
portacion de azucar de los Estados Unidos, por ejemplo, es razonable utilizar el analisis del
equilibrio parcial, es decir, estudiar un solo mercado, el del azucar. Sin embargo, cuando estu-
diamos la ventaja comparativa es fundamental tener en cuenta las relaciones entre mercados
(en nuestro ejemplo, los de vino y queso). Dado que las exportaciones de queso de nuestro pais
solamente se realizan a cambio de vino, y las exportaciones de vino del extranjero a cambio
de queso, seria incorrecto que estudiaramos los mercados de queso y vino de forma aislada.
Lo que necesitamos es un analisis del equilibrio general que tiene en cuenta las interrelaciones
entre mercados.

Una forma qtil de tener en cuenta los dos mercados a la vez consiste en centrar el analisis no
en las cantidades de queso y vino ofrecidas y demandadas, sino en su oferta y demanda relativas,
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FIGURA 3.3

Oferta y demanda relativas
mundiales

Las curvas DR y DR” muestran
que la demanda de queso con
respecto al vino es una funcién
decreciente del precio relativo
del queso con respecto al

vino, mientras que la curva OR
muestra que la oferta relativa del
queso con respecto al vino es
una funcién creciente del mismo
precio relativo.
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es decir, en el nimero de kilogramos de queso ofrecidos o demandados dividido por el niimero
de litros de vino ofrecidos o demandados.

La Figura 3.3 muestra la oferta y la demanda mundiales de queso con respecto al vino segun
la relacion del precio del queso con respecto al del vino. La curva de demanda relativa esta indi-
cada por DR, la curva de oferta relativa es OR. El equilibrio general mundial exige que la oferta
relativa sea igual a la demanda relativa y, de esta manera, el precio relativo mundial es determi-
nado por la interseccion de DRy OR.

La caracteristica sorprendente de la Figura 3.3 es la curiosa forma de la curva de oferta
relativa OR: un «escalon» con dos secciones planas unidas por una seccion vertical. Cuando
entendamos cémo se construye la curva OR, casi habremos comprendido el modelo completo.

En primer lugar, como muestra la curva OR, no hay oferta de queso si el precio mundial
desciende por debajo de a; y/a; . Para entender por qué, recordemos que veiamos que nuestro
pais se especializara en la produccion de vino siempre que Py/P < a;pla;y y el extranjero se
especializara en la produccion de vino cuando Py/Py < ajylaf,. Alinicio de nuestro analisis de
la ecuacion (3.2) supusimos que a; pla; ), < ajplaf,. Por tanto, para precios relativos del queso
inferiores a a; yla; ;y no habra produccion mundial de queso.

A continuacion, cuando el precio relativo del queso es exactamente a; y/a; ;. sabemos que
los trabajadores de nuestro pais ganan exactamente lo mismo con la produccion de queso
que con la de vino. Por tanto, nuestro pais estara dispuesto a ofertar una cantidad relativa
cualquiera de los dos bienes, lo que origina una seccion plana de la curva de oferta.

Ya hemos visto que si Py/Py es superior a a; yla; . nuestro pais se especializara en la pro-
duccion de queso. Mientras se cumpla Py/Py, < afylajy. el extranjero mantendra su especiali-
zacion en la produccion de vino. Cuando nuestro pais se especialice en la produccion de queso,
obtendra Lla, , kilogramos. Analogamente, cuando el extranjero se especialice en la produc-
cion de vino producira L¥*/aj, litros. Por tanto, para un precio relativo del queso situado entre
applayy y ajglajy la oferta relativa de queso es

(L/ay)l(L¥/af). (3.9)
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Para Py/P = af,laf,, sabemos que para los trabajadores extranjeros es indiferente producir
queso o vino. Asi pues, aqui nos encontramos de nuevo en una seccioén horizontal de la curva
de oferta.

Finalmente, para P,/P > ajlaf,. nuestro pais y el extranjero se especializaran en la pro-
ducciéon de queso. No habra produccion de vino, por lo que la oferta relativa de queso sera
infinita.

Tal vez en este momento resulte de utilidad un ejemplo numérico. Supongamos, como hici-
mos antes, que en nuestro pais hace falta una hora de trabajo para producir un kilogramo de
queso y dos horas para producir un litro de vino. También presupondremos que en el extranjero
hacen faltan seis horas para producir un kilogramo de queso (los trabajadores extranjeros son
mucho menos productivos que los de nuestro pais a la hora de producir queso), pero solo hacen
falta tres horas para producir un litro de vino.

En este caso, el coste de oportunidad de la produccion de queso en términos de vino es %2 en
nuestro pais: el trabajo utilizado para producir un kilogramo de queso podria haber producido
en su lugar medio litro de vino. Asi pues, la seccion plana inferior de la curva OR corresponde a
un precio relativo de 5.

Entre tanto, en el extranjero el coste de oportunidad del queso en términos de vino es 2: las
seis horas de trabajo necesarias para producir un kilogramo de queso podrian haber producido
en su lugar dos litros de vino. Asi pues, la seccion plana superior de la curva OR es 2.

La curva de demanda relativa DR no requiere un analisis tan detallado. La pendiente ne-
gativa de la curva DR refleja el efecto de sustitucion. A medida que el precio relativo del queso
aumenta, los consumidores tenderan a comprar menos queso y mas vino, por lo que la demanda
relativa de queso disminuye.

El precio relativo de equilibrio del queso esta determinado por la interseccion de las curvas
de oferta y demanda relativas. La Figura 3.3 muestra una curva de demanda relativa DR que
corta a la curva OR en el punto 1, donde el precio relativo del queso esta situado entre los pre-
cios previos al comercio en los dos paises, por ejemplo, para un precio relativo de 1, entre los
precios anteriores al comercio de 2 y 2. En este caso, cada pais se especializa en la produccion
del bien en el que tiene ventaja comparativa: nuestro pais solo produce queso, y el extranjero
solo produce vino.

Sin embargo, esta no es la unica solucion posible. Si la curva de demanda relativa DR fuera
DR', por ejemplo, la oferta y la demanda relativas se cortarian en una de las secciones horizon-
tales de la curva OR. En el punto 2, el precio relativo mundial del queso después del comercio
es a;pla; . el mismo que el coste de oportunidad del queso con relacion al vino en nuestro pais.

(Qué importancia tiene este resultado? Si el precio relativo del queso es igual a su coste
de oportunidad en nuestro pais, nuestra economia no tiene motivos para especializarse en la
produccién de queso o vino. De hecho, en el punto 2 nuestro pais debe producir algo de vino
y algo de queso: asi puede deducirse del hecho de que la oferta relativa de queso (punto Q' en
el eje horizontal) es menor de lo que seria si nuestro pais estuviera completamente especiali-
zado. Sin embargo, dado que P,/Py esta por debajo del coste de oportunidad del queso con
relacion al vino en el extranjero, este se especializa completamente en la producciéon de vino.
Por tanto, se confirma que, si un pais se especializa, lo hara en el bien en el que tiene ventaja
comparativa.

Dejemos aparte, por el momento, la posibilidad de que uno de los dos paises no se especia-
lice completamente. Excepto en este caso, el resultado normal del comercio es que el precio del
bien que se exporta (por ejemplo, queso) en relacion con el precio del otro bien (vino) se situe
entre los precios relativos de autarquia de ambos paises .

El efecto de esta convergencia de los precios relativos es que cada pais se especializa en la
produccién del bien en el que tiene un requerimiento unitario de trabajo relativamente menor. El
aumento del precio relativo del queso en nuestro pais determinara la especializacion de nuestra
economia en la produccion de queso, situada en el punto F de la Figura 3.4a. La caida del precio
relativo del queso en el extranjero determinara su especializacion en la produccion de vino, para
situarse en el punto F* de la Figura 3.4b.
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VENTAJA COMPARATIVA EN LA PRACTICA: EL CASO DE BABE RUTH

jor bateador de la historia del béisbol. Sin
embargo, solo los auténticos aficionados a este
deporte recuerdan que Ruth también fue uno
de los mejores lanzadores de todos los tiempos.
Como Ruth dejé de lanzar la pelota a partir de
1918 y jugd en el campo exterior durante todo
el tiempo en el que marcd nuevos récords con el
bate, la mayoria de la gente ni siquiera sabe que
sabia lanzar. ;Qué explica la
fama sesgada de Ruth como
bateador? La respuesta viene
dada por el principio de la
ventaja comparativa.

Como jugador de los Red
Sox de Boston al principio
de su carrera, Ruth tenia, sin
duda, una ventaja absoluta
como lanzador. Segun el his-
toriador Geoffrey C. Ward
y el productor de cine Ken
Burns:

Todo el mundo sabe que Babe Ruth era el me-

En los mejores afnos de
Red Sox fue su mejor ju-
gador, el mejor lanzador
zurdo de la Liga, hasta ganar 89 parti-
dos en seis temporadas. En 1916 tuvo la
primera ocasion de lanzar en las Series
Mundiales, y la aprovech6é al maximo.
Tras ceder una carrera en su primer lan-
zamiento, logré después compensarlo, y
mantuvo a los Brooklyn Dodgers sin ano-
tar en once rondas, hasta que sus compa-
feros de equipo consiguieron la victoria.
En las Series de 1918 demostré que aun
podia lanzar con éxito, y alargo sus series
hasta un récord de 29%/; de turnos al bate

sin puntuar, una marca que conservo du-
rante 43 anos*.

El récord de lanzamientos de Babe en las
Series Mundiales fue superado por Whitey Ford
de los Yankees de Nueva York en el mismo ano,
1961, en que su companero de equipo Roger
Maris superd la marca de Ruth de 1927 de 60
home runs en una tnica temporada.

Aunque Ruth era un su-
perdotado como lanzador, su
habilidad con el bate, compa-
rada con las de sus compaie-
ros de equipo, era aun mayor.
Su ventaja comparativa estaba
en la base. Sin embargo, como
lanzador, Ruth tenia que des-
cansar entre los turnos alter-
nos, por lo que no podia lan-
zar en todos los partidos. Para
aprovechar la ventaja compa-
rativa de Ruth, los Red Sox le
situaron en el centro del cam-
po en 1919 para que pudiera
batear con mas frecuencia.

Los beneficios obtenidos
al permitir que Ruth se especializara como ba-
teador fueron enormes. En 1919 consiguio 29
home runs, «mas que cualquier otro jugador en
una Unica temporada», seguin Ward y Burns.
Los Yankees mantuvieron a Ruth en el campo
exterior (y en la base de bateo) cuando lo con-
trataron en 1920. Tenian instinto para lo bueno.
Aquel ano, Ruth consiguié 54 home runs, esta-
blecié un récord de bateo (bases divididas por
golpes validos) que atn se mantiene a fecha de
hoy y convirtié a los Yankees en la franquicia
mas conocida del béisbol.

*Véase Geoffrey C. Ward y Ken Burns, Baseball: An Illustrated History (Nueva York: Knopf, 1994), pag. 155. La carrera
de Ruth fue anterior a la regla del bateador designado, por la que los lanzadores de la Liga Americana, al igual que los
de la Liga Nacional en la actualidad, se turnaban para batear. Para un analisis mas detallado de la relacion entre Babe
Ruth y el principio de la ventaja comparativa véase Edward Scahill, «Did Babe Ruth Have a Comparative Advantage as
a Pitcher?, Journal of Economic Education 21(4), otofo de 1990, pag. 402-410.
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FIGURA 3.4

El comercio amplia las posibilidades de consumo

El comercio internacional permite a los dos paises consumir en cualquier punto comprendido en
las lineas coloreadas, que estdn por encima de las fronteras de posibilidades de produccién.

Las ganancias del comercio

Hemos visto que los paises cuyas productividades relativas del trabajo difieren de una industria
a otra se especializaran en la produccion de distintos bienes. Analizaremos ahora que los dos
paises obtienen ganancias del comercio de esta especializacion. Esta ganancia mutua puede ser
demostrada por dos vias alternativas.

La primera forma de mostrar que la especializacion y el comercio son beneficiosos es pensar
en el comercio como un método indirecto de produccion. Nuestro pais podria producir vino
directamente, pero el comercio con el extranjero le permite «producir» vino mediante la produc-
cién de queso y su intercambio por vino. Este método indirecto de «producir» un litro de vino es
mas eficiente que la produccidn directa.

Analicemos una vez mas nuestro ejemplo numérico: en nuestro pais suponemos que hace
falta una hora de trabajo para producir un kilogramo de queso y dos horas para producir un
litro de vino. Esto significa que el coste de oportunidad del queso en términos de vino es 2. Sin
embargo, sabemos que el precio relativo del queso tras el comercio sera superior a esa cifra, por
ejemplo, igual a 1. Asi que esta es una forma de ver las ganancias del comercio para nuestro pais:
en vez de utilizar dos horas de trabajo para producir un litro de vino, puede utilizar ese trabajo
para producir dos kilogramos de queso, e intercambiar ese queso por dos litros de vino.

De forma mas general, consideremos dos alternativas de uso de una hora de trabajo. Por un
lado, nuestro pais podria usar la hora de trabajo directamente para producir 1/a, ; litros de vino.
Alternativamente, podria utilizar la hora para producir 1/a , kilogramos de queso. Este queso
podria ser intercambiado por vino, con un cambio de cada kilogramo por P,/P), litros, por lo
que nuestra hora de trabajo inicial permite obtener (1/a; ,)(P,/Py) litros de vino. Esta cantidad
de vino es superior a la que podria haberse producido directamente por hora, siempre y cuando:

(l/aLQ)(POmv) > l/aL[/, (3.5)
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POPV> aLQ/aLv.

Ahora bien, hemos visto que, en el equilibrio con libre comercio, si ninglin pais produce los
dos bienes a la vez, debe cumplirse que Py/Py > a;pla; . Esto revela que nuestro pais puede
«producir» vino de forma mas eficiente si fabrica queso y lo intercambia que si produce vino di-
rectamente para si. Analogamente, el extranjero puede «producir» queso de forma mas eficiente
si hace vino y lo intercambia. Esta es una forma de ver que ambos paises ganan con el comercio.

Otro modo de considerar las ganancias mutuas del comercio consiste en examinar cOmo
afecta el comercio a las posibilidades de consumo de cada pais. Cuando no se comercia, las po-
sibilidades de consumo son las mismas que las de produccion (las lineas FP y F*P* en la Figura
3.4). Sin embargo, cuando se permite comerciar, cada economia puede consumir una combina-
cion de queso y vino diferente de la que produce. Las posibilidades de consumo de nuestro pais
estan representadas por la linea FT en la Figura 3.4a, mientras que las del extranjero se repre-
sentan por F*T* en la Figura 3.4b. En cada caso, el comercio ha ampliado el rango de eleccion
y, por tanto, ha mejorado el bienestar de los residentes de cada pais.

Una nota sobre los salarios relativos

Los debates politicos sobre el comercio internacional se centran a menudo en comparaciones de
los salarios de distintos paises. Por ejemplo, los opositores al comercio entre los Estados Unidos
y México senalan a menudo que en la naciéon mexicana se paga a los trabajadores solo 6,50 do-
lares por hora mientras que el trabajador medio en los Estados Unidos cobra mas de 35 dolares
por hora. Nuestro analisis del comercio internacional no ha comparado todavia explicitamente
los salarios de los dos paises, aunque es posible, en el contexto de nuestro ejemplo numérico,
establecer una comparacion de los salarios de los dos paises.

En nuestro ejemplo, una vez que los paises se han especializado, todos los trabajadores de
nuestro pais estaran dedicados a producir queso. Dado que se requiere una hora de trabajo para
producir un kilogramo de queso, los trabajadores en nuestro pais ganan el valor de un kilogra-
mo de queso por hora de su trabajo. Analogamente, los trabajadores extranjeros tinicamente
producen vino; como necesitan tres horas para producir cada litro, cada uno ganara el valor de
1/, de litro de vino por hora.

Para convertir estos niimeros en délares necesitamos saber los precios del queso y el vino.
Supongamos que un kilogramo de queso y un litro de vino se venden, cada uno, por 12 ddlares;
entonces, los trabajadores de nuestro pais ganaran 12 dolares por hora, mientras que los tra-
bajadores extranjeros ganaran 4 dolares. El salario relativo de los trabajadores de un pais es la
cantidad que cobran por hora, comparada con la cantidad que cobran por hora los trabajadores
en otro pais. El salario relativo de los trabajadores de nuestro pais sera, por tanto, igual a 3.

Observe que este salario relativo no depende de si el precio de un kilogramo de queso son 12 o
20 dolares, siempre que un litro de vino se venda por el mismo precio. Mientras el precio relativo
del queso (el precio de un kilogramo de queso dividido por el precio de un litro de vino) sea 1, el
salario de los trabajadores de nuestro pais sera el triple del de los trabajadores del pais extranjero.

Debe considerarse que esta tasa salarial se situa entre las relaciones de productividad de las
dos industrias en ambos paises. Nuestro pais es seis veces mas productivo que el extranjero en
queso, pero solo una vez y media mas productivo en vino, y su tasa salarial acaba por ser tres
veces mayor que la del extranjero. Precisamente, debido a que el salario relativo esta en un punto
intermedio de las productividades relativas, cada pais tiene una ventaja en el coste en un bien.
Debido a su menor tasa salarial, el extranjero disfruta de ventaja en el coste del vino, incluso a
pesar de su menor productividad. Nuestro pais tiene ventaja en el coste del queso, pese a su tasa
salarial mas elevada, porque el salario mas alto es compensado ampliamente por una mayor
productividad.

Hasta ahora hemos desarrollado el modelo mas simple de comercio internacional. Aunque el
modelo ricardiano de un solo factor es demasiado sencillo para constituir un analisis completo
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LAS PERDIDAS POR NO COMERCIAR

Se puede considerar que nuestro analisis de las
ganancias del comercio es un «experimento
de reflexion» en el que hemos comparado dos
situaciones: una en la que un pais no comercia
en absoluto y otra en la que disfruta del libre co-
mercio. Se trata de un caso hipotético que nos
ayuda a comprender los principios de la econo-
mia internacional, pero no tiene mucho que ver
con los acontecimientos de la realidad. Al fin y al
cabo, los paises no suelen pasar de no comerciar
en absoluto a tener un comercio libre, o vicever-
sa. O si?

Como ha sefialado el experto en historia eco-
némica Douglas Irwin*, al principio de la his-
toria de los Estados Unidos
el pais hizo, de hecho, algo
muy parecido al experimento
tedrico de pasar del libre co-
mercio a no comerciar en ab-
soluto. El contexto historico
era el siguiente: Gran Bretana
y Francia estaban inmersas
en una importante confronta-
cion militar, las guerras napo-
lednicas. Ambos paises afron-
taban presiones economicas: Francia intentaba
impedir que los paises europeos comerciaran con
Gran Bretafia, mientras que la nacidn britanica
habia impuesto un bloqueo econdémico sobre
Francia. Aunque los jovenes Estados Unidos,
neutrales en el conflicto, sufrieron considerable-
mente. En concreto, la marina britanica solia de-
comisar los buques mercantes estadounidenses y,
a veces, incluso reclutaba a la fuerza a sus tripu-
laciones.

En un esfuerzo por obligar a Gran Bretana a
interrumpir estas practicas, el presidente Thomas

Jefferson impuso una prohibicién total de en-
vios al extranjero. Este bloqueo impediria que
tanto los Estados Unidos como Gran Bretana
disfrutaran de las ganancias del comercio, pero
Jefferson esperaba que la nacion britanica resul-
tara mas perjudicada y aceptara abandonar sus
practicas predatorias.

Irwin ofrece pruebas que sugieren que el em-
bargo fue bastante eficaz: aunque se produjo un
cierto grado de contrabando, el comercio entre
los Estados Unidos y el resto del mundo se re-
dujo drasticamente. En la practica, los Estados
Unidos se retiraron durante un tiempo del co-
mercio internacional.

Los costes fueron elevados.
Aunque gran parte del coste
total es mera estimacion hi-
potética, Irwin sugiere que
la renta real de los Estados
Unidos pudo haber dismi-
nuido en un 8% debido al
bloqueo. Si se tiene en cuenta
que, a principios del siglo XIX,
solo se comerciaba una pe-
quena parte de la produccion
(los costes de transporte eran aun demasiado ele-
vados para que, por ejemplo, se enviaran bienes
de gran volumen como el trigo al otro lado del
Atlantico), esa cifra es importante.

Por desgracia para el plan de Jefferson, Gran
Bretana no parecia sufrir tanto por el bloqueo y
no mostrd ninguna inclinacion a ceder ante las
exigencias estadounidenses. Catorce meses des-
pués, se retiro el embargo. Gran Bretana volvid
a decomisar los cargamentos estadounidenses y
a reclutar a la fuerza a sus marineros; tres afos
mas tarde, los dos paises se declararon la guerra.

* Douglas Irwin, «The Welfare Cost of Autarky: Evidence from the Jeffersonian Trade Embargo, 1807-1809», Review of
International Economics 13 (septiembre de 2005), pag. 631-645.

de las causas y los efectos del comercio internacional, el enfoque de las productividades relativas
del trabajo puede ser un instrumento muy util para reflexionar sobre el comercio internacional.
En concreto, este simple modelo de un solo factor es un buen modo de combatir varias ideas
erréneas comunes sobre el significado de la ventaja comparativa y la naturaleza de las ganancias
del libre comercio. Estas ideas erréneas aparecen tan frecuentemente en el debate publico sobre
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la politica econémica internacional, e incluso en las declaraciones de quienes se consideran ex-
pertos, que en el proximo apartado expondremos algunas de las mas comunes sobre la ventaja
comparativa a la luz de nuestro modelo.

Ideas erréoneas sobre la ventaja comparativa

No son pocas las ideas confusas en economia. Los politicos, los dirigentes empresariales e in-
cluso los economistas realizan a menudo declaraciones que no resisten un cuidadoso analisis
economico. Por alguna razon, este problema parece agudizarse en la economia internacional.
Si abrimos la seccidon de negocios del dominical de cualquier diario o revista semanal encontra-
remos probablemente algin articulo con afirmaciones absurdas sobre el comercio internacional.
Tres errores en particular han demostrado ser muy persistentes. En este apartado utilizaremos
nuestro sencillo modelo de la ventaja comparativa para examinar por qué son incorrectos.

Productividad y competitividad

Mito 1: el libre comercio solo es beneficioso si tu pais es suficientemente productivo como para
resistir la competencia internacional. Este argumento le parece extremadamente creible a mucha
gente. Por ejemplo, un historiador muy conocido critico recientemente los argumentos en favor
del libre comercio al afirmar que es posible que no se cumplan en la practica: «;Qué pasa si no
hay nada que podamos producir de forma mas barata o eficiente que en cualquier otro lugar, si
no es mediante una constante reduccién de nuestros costes laborales?» se preguntaba’.

El problema del punto de vista de este observador es que no consiguié entender el argu-
mento esencial del modelo de Ricardo: que las ganancias del comercio dependen de la ventaja
comparativa, no de la ventaja absoluta. Le preocupa que un pais no produzca nada de forma
mas eficiente que cualquier otro, es decir, que no disponga de ninguna ventaja absoluta. Ahora
bien, ;por qué seria tan terrible? En el sencillo ejemplo numérico anterior del comercio, nuestro
pais tiene requerimientos unitarios de trabajo menores y, por tanto, una productividad mas alta
en los dos sectores, queso y vino. Sin embargo, como hemos visto, ambos paises se benefician
del comercio.

Siempre existe la tentacion de suponer que la capacidad para exportar un bien depende de
que nuestro pais cuente con una ventaja absoluta en productividad. Sin embargo, una ventaja
absoluta en productividad sobre otros paises en la produccion de un bien no es una condicion
necesaria ni suficiente para disponer de una ventaja comparativa en ese bien. En nuestro modelo
de un factor resulta clara la razén por la que la ventaja absoluta en productividad en una indus-
tria no es necesaria ni suficiente para conseguir una ventaja competitiva: la ventaja competitiva
de una industria depende no solo de su productividad en relacion con la industria extranjera, sino
también de la tasa salarial con respecto a la tasa salarial extranjera. La tasa salarial en un pais
depende, a su vez, de la productividad relativa en otras industrias. En nuestro ejemplo numérico,
el extranjero es menos eficiente que nuestro pais en la produccién de vino, pero también tiene
una mayor desventaja de productividad en el queso. Debido a su menor productividad total, el
extranjero paga salarios menores que nuestro pais, lo suficientemente bajos para tener menores
costes en la produccién de vino. Analogamente, en el mundo real, Portugal tiene una producti-
vidad reducida en, por ejemplo, la produccion textil, comparado con los Estados Unidos; pero
como la desventaja de productividad de Portugal es todavia mayor en otras industrias, sus sa-
larios son lo suficientemente bajos como para tener una ventaja comparativa en la produccion
textil con respecto a la nacion estadounidense.

Asi pues, jno es en algun modo injusta la ventaja competitiva basada en salarios bajos?
Muchas personas lo creen; esta conviccion se resume en nuestra segunda idea erronea.

’Paul Kennedy, «The Threat of Modernization». New Perspectives Quarterly (invierno de 1995), pag. 31-33. Usado
con autorizacion de John Wiley & Sons, Ltd.
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¢SON LOS SALARIOS UN REFLE]JO DE LA PRODUCTIVIDAD?

En el ejemplo numérico que hemos utilizado
para puntualizar los errores mas comunes
sobre la ventaja comparativa hemos supuesto
que el salario relativo de los dos paises refleja
su productividad relativa; concretamente, que la
relacion de los salarios nacionales con respecto
a los extranjeros esta en el intervalo que otorga
a cada pais una ventaja en costes en uno de los
dos bienes. Esta es una consecuencia necesaria
de nuestro modelo tedrico. Sin embargo, mu-
cha gente no queda convencida con este mode-
lo. El rapido incremento de la productividad en
economias «emergentes», como la de China, ha
preocupado a algunos observadores occidenta-
les, que afirman que estos paises pagaran sala-
rios reducidos incluso cuando su productividad
aumente (lo que situaria a los paises con salarios
elevados en una posicion de desventaja en cos-
tes) y rechazan las predicciones de los econo-
mistas ortodoxos, al afirmar que se trata de una
especulacion teodrica alejada de la realidad. Sin
considerar la logica de esta postura, jcual es la
evidencia empirica?

La respuesta es que, en el mundo real, los
salarios nacionales si reflejan las diferencias de
productividad. El grafico adjunto compara un
indicador de la productividad con uno de los
salarios de una serie de paises en 2011 (excepto
para China, cuyos datos corresponden a 2009).
Ambos indicadores se expresan como porcentaje
de los niveles estadounidenses. Nuestra medida
de la productividad es el PIB por trabajador me-

dido en dolares estadounidenses. Como veremos
en la segunda mitad de este texto, un indicador
mas adecuado deberia reflejar la productividad
en la produccion de los bienes comercializables.
Las tasas salariales se determinan con los sala-
rios en las manufacturas.

Si los salarios fueran exactamente proporcio-
nales a la productividad, todos los puntos de este
grafico se encontrarian a lo largo de la recta de
45°. Como es facil de ver, no se obtiene un mal
ajuste. En concreto, los bajos salarios de China y
la India reflejan una baja productividad.

La baja productividad total de China puede
parecer sorprendente, dadas todas las historias
que se oyen de los estadounidenses que compiten
con las exportaciones asiaticas. Los trabajadores
chinos que fabrican esas exportaciones no pa-
recen tener una productividad extremadamente
reducida. Sin embargo, ha de recordarse lo que
afirma la teoria de la ventaja comparativa: los
paises exportan los bienes en los que tienen una
productividad relativamente elevada, asi que es
de esperar que la productividad total relativa
de China est¢é muy por debajo del nivel de su
productividad relativa en sus industrias de ex-
portacion.

Segun el grafico, la afirmacién de los econo-
mistas ortodoxos de que los salarios nacionales
reflejan la productividad nacional queda, de he-
cho, confirmada por los datos para un afo de-
terminado. También es cierto que, anteriormente,
un aumento de la productividad relativa ha dado

El argumento de los salarios paupérrimos

Mito 2: la competencia exterior es injusta y perjudica a otros paises cuando se basa en salarios muy
bajos. Este argumento, a menudo denominado el argumento de los salarios paupérrimos, es uno
de los favoritos de los sindicatos que buscan proteccion frente a la competencia exterior. Las
personas que adoptan este punto de vista consideran que las industrias del pais no tendrian que
enfrentarse a industrias extranjeras que son menos eficientes pero pagan salarios menores. Este
punto de vista esta extendido y ha adquirido una influencia politica considerable. En 1993, Ross
Perot, un multimillonario hecho a si mismo y excandidato presidencial, advirtioé que el libre co-
mercio entre los Estados Unidos y México, este ultimo caracterizado por unos salarios muy in-
feriores, conduciria a un «enorme efecto de succion» al desplazarse la industria estadounidense
hacia el sur. Ese mismo ano, sir James Goldsmith, otro multimillonario hecho a si mismo e influ-
yente diputado en el Parlamento Europeo, expuso un punto de vista similar, aunque expresado
de forma menos pintoresca, en su libro La trampa, que se convirtio en un best-seller en Francia.

De nuevo, nuestro sencillo ejemplo revela la falacia de este argumento. En el ejemplo, nuestro
pais es mas productivo que el extranjero en ambas industrias, y el menor coste del extranjero en
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lugar a un aumento de los salarios. Analicemos,
por ejemplo, el caso de Corea del Sur. En 2011,
la productividad del trabajo de este pais era
poco menos de la mitad del nivel de los Estados
Unidos, y su salario era ligeramente superior a
esta cifra. Aunque no siempre sucedio asi: en un
pasado no muy distante, Corea del Sur era una
economia de baja productividad y salarios redu-

Productividad y salarios

Los salarios de un pais son

cidos. Todavia en 1975, los salarios de Corea del
Sur se situaban en solo el 5% de los estadouni-
denses. No obstante, los salarios aumentaron
cuando lo hizo la productividad de Corea del Sur.
En definitiva, la evidencia respalda enérgica-
mente la opinion, basada en los modelos econo-
micos, de que los incrementos de productividad
quedan reflejados en aumentos salariales.

Salario por hora, como
porcentaje del estadounidense

aproximadamente proporcionales 120
a la productividad de ese pais.
Fuente: Fondo Monetario Internacional,
Oficina de Estadisticas Laborales, y The 100 Japone
Conference Board. EE. UU.
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la produccion de vino se debe por completo a su muy inferior tasa salarial. La menor tasa sala-
rial extranjera es, sin embargo, irrelevante en la cuestion de si nuestro pais gana con el comercio.
No tiene importancia si el menor coste de produccion del vino en el extranjero se debe a la alta
productividad o a los bajos salarios. Lo que importa para nuestro pais es que es mas barato, en
términos de nuestro propio trabajo, producir queso e intercambiarlo por vino que producir nues-
tro propio vino.

La solucion es perfecta para nuestro pais, pero jy para el extranjero? jEs erroneo basar las
exportaciones en bajos salarios? Ciertamente no es una posicion atractiva, aunque la idea de que
el comercio es bueno Ginicamente si somos el pais con salarios elevados es nuestra falacia final.

.’
Explotacion
Mito 3: el comercio explota a un pais y lo empobrece si sus trabajadores reciben unos salarios muy
inferiores a los de los trabajadores de otros paises. Este argumento se expresa a menudo en tér-
minos muy emotivos. Por ejemplo, un columnista comparaba la remuneraciéon multimillonaria




40 PARTE 1 = Teoria del comercio internacional

que percibia el director ejecutivo de la cadena de ropa The Gap con el salario, a menudo inferior
a un dolar por hora, que cobran los trabajadores centroamericanos que fabrican parte de sus
productos®. Puede parecer insensible intentar justificar los salarios terrorificamente bajos que
cobran muchos trabajadores en el mundo.

Sin embargo, si indagamos acerca de la bondad del libre comercio, la cuestion no esta en
preguntarse si los trabajadores de bajos salarios merecerian cobrar mas, sino en valorar si ellos y
su pais tienen peores rendimientos en la exportacion de bienes basados en salarios reducidos que
si rechazaran participar en un comercio tan degradante. Al plantearnos esta pregunta, también
debemos cuestionarnos sobre cual es la alternativa.

Por muy abstracto que sea, nuestro ejemplo numérico nos hace ver que no podemos afir-
mar que un salario bajo constituye una explotacion si no conocemos cual es la alternativa. En
este ejemplo, los trabajadores extranjeros cobran mucho menos que los de nuestro pais, y uno
podria facilmente imaginarse a un columnista que escribiera agriamente sobre su explotacion.
Sin embargo, si el extranjero no se dejara «explotar» y rechazara comerciar con nuestro pais (o
insistiera en imponer unos salarios mucho mas altos en su sector de exportacion, lo que tendria
el mismo efecto), los salarios reales serian todavia mas bajos. El poder adquisitivo del salario
por hora de un trabajador se reduciria desde '/, hasta '/; de kilogramos de queso.

El columnista que destacaba el contraste entre los ingresos del ejecutivo de The Gap y los
asalariados que fabrican la ropa se escandalizaba por la pobreza de los trabajadores centroame-
ricanos. Aun asi, negarles la oportunidad de exportar y comerciar equivaldria probablemente a
condenarlos a una pobreza aun mayor.

Ventaja comparativa con muchos bienes

En nuestra exposicion nos hemos apoyado hasta ahora en un modelo en el que solo se producen
y consumen dos bienes. Este analisis simplificado nos permite observar algunos puntos esencia-
les sobre la ventaja comparativa y el comercio y, como hemos visto en el tltimo apartado, nos
proporciona una considerable cantidad de instrumentos para debatir cuestiones politicas. Sin
embargo, para aproximarnos mas a la realidad es necesario entender como funciona la ventaja
comparativa en un modelo con un mayor numero de bienes.

Construccion del modelo

De nuevo, imaginemos un mundo con dos paises, nuestro pais y el extranjero. Como antes, cada
pais tiene un unico factor de produccion, el trabajo. Supondremos, no obstante, que cada uno
de estos paises consume y puede producir un amplio nimero de bienes, por ejemplo, N bienes
diferentes. Asignamos a cada uno de estos bienes un niimero de 1 a N.

La tecnologia de cada pais puede ser descrita por sus requerimientos unitarios de trabajo de
cada bien, es decir, el numero de horas de trabajo necesarias para producir una unidad de cada
bien. Identificamos el requerimiento unitario de trabajo para un bien particular como a,;, donde
i es el nimero que hemos asignado a ese bien. Si el queso es ahora el bien nimero 7, a;; muestra
el requerimiento de trabajo en la produccion de queso. De acuerdo con nuestra regla habitual,
identificamos los correspondientes requerimientos unitarios de trabajo extranjeros como aj;.

Para analizar el comercio recurriremos a un truco. Para cualquier bien podemos calcular
a;;la¥; la relacion entre el requerimiento de trabajo de nuestro pais y el extranjero. El truco con-
siste en modificar la notacion de los bienes de manera que se pueda establecer una correspon-
dencia: a menor numero del bien corresponde un menor valor de la relacion. Es decir, volvemos
a ordenar los bienes de tal manera que:

* * * *
ay /afy < app/afy, < agp/afy < ..o< apy/agy. (3.6)

*Bob Herbert: «Sweatshop Beneficiaries: How to Get Rich on 56 Cents an Hour». New York Times (24 de julio de
1995), pag. Al3.
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Salarios relativos y especializacion

Ahora estamos preparados para considerar el patron del comercio, que depende de un tnico as-
pecto: la relacion de salarios entre nuestro pais y el extranjero. Cuando conozcamos esa relacion
podremos determinar quién produce cada bien.

Sea w la tasa salarial por hora en nuestro pais y w* la tasa salarial en el extranjero. La rela-
cion entre las tasas salariales es w/w*. La regla para asignar la produccion mundial pasa a ser
simplemente la siguiente: los bienes seran producidos siempre donde su fabricacion resulte mas
barata. El coste de producir cualquier bien, por ejemplo el bien i, es el requerimiento unitario
de trabajo por la tasa salarial. Producir el bien i en nuestro pais costara wa, ;. La produccion
del mismo bien en el extranjero tendra un coste de w*a},. Sera mas barato producir el bien en
nuestro pais si

way, < w* af,
que se puede expresar también de la siguiente manera:
afi/a; > ww*,
Por otra parte, sera mas barato producir un bien en el extranjero si:
way, > w*ap,,
que se puede reordenar como:
afi/ap < ww*

De este modo, podemos formular de nuevo la regla de asignacion: cualquier bien para el que aj;/
ap; > wiw* sera producido en nuestro pais, mientras que todo bien para el que afi/a;; < wiw* se
producira en el extranjero.

Ya hemos ordenado los bienes en orden creciente de su valor a;;/af; (ecuacion [3.6]). Este
criterio de especializacion nos dice que se produce un «corte» en la alineacion, determinado por
la relacidn entre los salarios de los dos paises, w/w*. Todos los bienes situados a la izquierda del
punto de corte son producidos en nuestro pais; los bienes situados a la derecha son producidos
en el extranjero. (Es posible, como veremos después, que la relacion de salarios sea exactamente
igual a la que existe entre los requerimientos de trabajo para un bien determinado. En tal caso,
este bien fronterizo puede ser producido en ambos paises.)

La Tabla 3.2 ofrece un ejemplo numérico en el que nuestro pais y el extranjero consumen y
producen cinco bienes: manzanas, platanos, caviar, datiles y enchiladas.

Las dos primeras columnas de esta tabla no necesitan explicacion. La tercera columna es la
relacion de los requerimientos unitarios de trabajo entre el extranjero y nuestro pais para cada
bien (o, dicho de otra manera, la ventaja de productividad relativa de nuestro pais en cada bien).
Hemos designado a los bienes de manera que estan en el orden de la ventaja de productividad de
nuestro pais, que tiene mayor ventaja en las manzanas y menor en las enchiladas.

TABLA 3.2 Requerimientos de trabajo unitarios en nuestro pais y el extranjero

Ventaja relativa en

Requerimientos de trabajo Requerimientos de trabajo productividad de nuestro pais
Bien unitarios en nuestro pais (¢;;)  unitarios del extranjero (a7, (aj/a;)
Manzanas 1 10 10
Platanos 5 40 8
Caviar 3 12 4
Datiles 6 12 2
Enchiladas 12 9 0,75
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La determinacion de qué pais producira cada bien dependera de la relacion entre las tasas
salariales de nuestro pais y el extranjero. Nuestro pais tendra ventaja en el coste en los bienes
para los cuales su productividad relativa sea mayor que su salario relativo, y el extranjero tendra
ventaja en los demas. Si, por ejemplo, la tasa salarial en nuestro pais es cinco veces superior a
la del extranjero (una relacion del salario de nuestro pais sobre el salario extranjero de cinco
a uno), las manzanas y los platanos se produciran en nuestro pais, y el caviar, los datiles y las
enchiladas, en el extranjero. En cambio, si la tasa salarial es solo tres veces superior a la del
extranjero, nuestro pais producira manzanas, platanos y caviar, mientras que el extranjero solo
producira datiles y enchiladas.

(Es beneficioso para los dos paises este patron de especializaciéon? Veremos que si, a partir
del mismo método que antes: comparar el coste laboral de producir un bien directamente en un
pais con el de «producirlo» indirectamente, mediante la produccion de otro bien y el intercam-
bio por el bien deseado. Si la tasa salarial en nuestro pais es tres veces la extranjera (dicho de
otra manera, la tasa salarial del extranjero es la tercera parte de la de nuestro pais), nuestro pais
importara datiles y enchiladas. Para producir una unidad de datiles se requieren 12 unidades de
trabajo en el extranjero, pero su coste laboral de nuestro pais, dada la relacion de tres a uno en
los salarios, es solo 4 personas-hora (12/4 = 3). Este coste de 4 personas-hora es menos que las 6
personas-hora que se habrian necesitado para producir una unidad de datiles en nuestro pais. En
el caso de las enchiladas, el extranjero tiene una mayor productividad, ademas de menores sala-
rios; a nuestro pais le cuesta solo 3 personas-hora adquirir una unidad de enchiladas mediante
el comercio, comparadas con las 12 personas-hora que costaria producirlas por si mismo. Un
calculo similar muestra que el extranjero también gana; para cada uno de los bienes que importa
le resulta mas barato, en términos de trabajo , el intercambio que su produccién en el propio
pais. Por ejemplo, se necesitarian 10 horas de trabajo en el extranjero para producir una unidad
de manzanas; incluso si la tasa salarial alli fuera tan solo un tercio de la de los trabajadores de
nuestro pais, se necesitarian unicamente tres horas de trabajo para ganar lo necesario para com-
prar esta unidad de manzanas en nuestro pais.

Sin embargo, cuando hacemos estos calculos, suponemos simplemente que la tasa salarial
relativa es tres. ;Como se determina esta tasa salarial relativa?

Determinacion del salario relativo en el modelo de muchos bienes

En el modelo de dos bienes determinabamos los salarios relativos con el calculo, primero, de los
salarios en nuestro pais en términos de queso y en el extranjero en términos de vino, y después la
utilizacion del precio del queso en relacion con el vino para deducir la relacion de tasas salariales
entre los dos paises. Podiamos actuar de este modo porque sabiamos que nuestro pais producia
queso y el otro pais vino. En el caso de muchos bienes, lo que produce cada uno puede determi-
narse solamente después de conocer la tasa de salarios relativos; por tanto, dicho procedimiento
es inviable. Para determinar los salarios relativos en una economia con muchos bienes debemos
observar, detras de la demanda relativa de bienes, la demanda relativa de factores implicita. No
es una demanda directa por parte de los consumidores, sino una demanda derivada que procede
de la demanda de bienes producidos con el trabajo de cada pais.

La demanda relativa de trabajo de nuestro pais disminuira cuando aumente la relacion sa-
larial entre nuestro pais y el extranjero, por dos razones. En primer lugar, a medida que el tra-
bajo de nuestro pais se encarece en relacion con el trabajo extranjero, los bienes producidos en
nuestro pais también se hacen relativamente mas caros, y la demanda mundial de esos bienes
disminuye. En segundo lugar, a medida que aumentan los salarios en nuestro pais, se produciran
menos bienes en nuestro pais y mas en el extranjero, con una reduccion adicional en la demanda
de trabajo en nuestro pais.

Podemos ilustrar estos dos efectos mediante nuestro ejemplo numérico tal y como se ha defi-
nido en la Tabla 3.2. Supongamos que empezamos con la siguiente situacion: el salario en nues-
tro pais es inicialmente 3,50 veces mayor que en el extranjero. Para este nivel, nuestro pais pro-
duciria manzanas, platanos y caviar, mientras que el extranjero produciria datiles y enchiladas.
Si el salario relativo de nuestro pais aumentara de 3,50 hasta 3,99, el patron de especializacion




CAPITULO 3 = Productividad del trabajo y ventaja comparativa: el modelo ricardiano 43

no cambiaria. Sin embargo, a medida que los bienes producidos en nuestro pais se encarecen, su
demanda relativa disminuira, y también lo hara la demanda relativa de trabajo de nuestro pais.

Supongamos ahora que el salario relativo aumentara ligeramente de 3,99 a 4,01. Este peque-
no incremento adicional del salario relativo de nuestro pais produciria un cambio en el patron
de especializacion. Debido a que es ahora mas barato producir caviar en el extranjero que en
nuestro pais, la produccion de caviar cambia de nuestro pais al extranjero. ;Qué implicaciones
tiene este cambio en la demanda relativa de trabajo de nuestro pais? Supone claramente que, al
aumentar el salario relativo de algo menos de 4 a algo mas de 4, tiene lugar una brusca caida
de la demanda relativa, al reducirse a cero la produccion de caviar de nuestro pais y adquirir el
extranjero una nueva industria. Si el salario relativo continlia en aumento, la demanda relativa
de trabajo de nuestro pais disminuira paulatinamente, con otra brusca caida hasta un salario
relativo de 8, salario que desplaza la produccién de platanos al extranjero.

Podemos ilustrar la determinacion de los salarios relativos con un diagrama como el de la
Figura 3.5. A diferencia de la Figura 3.3, este diagrama no tiene cantidades relativas o precios
relativos de los bienes en sus ejes. Por el contrario, muestra la cantidad relativa de trabajo y el
salario relativo. La curva DR refleja la demanda mundial de trabajo de nuestro pais en relacion
con la demanda de trabajo en el extranjero. La linea OR refleja la oferta mundial de trabajo de
nuestro pais con respecto al trabajo en el extranjero.

La oferta relativa de trabajo esta determinada por el tamafo relativo de la cantidad de tra-
bajo en los dos paises. Si suponemos que el numero de personas-hora disponibles no varia con el
salario, el salario relativo no tiene ninglin efecto sobre la oferta de trabajo relativo y, por tanto,
OR es una linea vertical.

Nuestro analisis de la demanda relativa de trabajo explica la forma «escalonada» de la curva
DR. Cuando aumenta el salario de los trabajadores de nuestro pais con respecto a los salarios del
extranjero, la demanda relativa de bienes producidos en nuestro pais disminuye y la demanda de
trabajo en nuestro pais también. Ademas, la demanda relativa de trabajo de nuestro pais disminui-
ra drasticamente cuando un aumento del salario relativo de nuestro pais lleve a que sea mas barato
producir un bien en el extranjero. Por tanto, la curva alterna entre secciones de pendiente descen-

e . Salario relativo
Determinacion de los salarios w/w*
relativos OR
En un modelo ricardiano con muchos
bienes, los salarios relativos estan Manzanas
. . e 10
determinados por la interseccién de la
curva de demanda relativa derivada de
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dente suave, en las que no cambia el patron de especializacion, y «zonas llanas», donde la demanda
relativa se modifica bruscamente debido a cambios en el patron de especializacion. Como muestra
la figura, estas «zonas llanas» corresponden a salarios relativos que igualan la relacion de produc-
tividades entre nuestro pais y el extranjero para cada uno de los cinco bienes.

El salario relativo de equilibrio esta dado por la interseccion de DRy OR. En la figura, el
salario relativo de equilibrio es 3. Para este salario, nuestro pais produce manzanas, platanos y
caviar, mientras que el extranjero produce datiles y enchiladas. El resultado depende del tamano
relativo de los paises (que determina la posicion de OR) y de la demanda relativa de los bienes
(que determina la forma y la posicion de DR).

Si la interseccion entre DR y OR se produce en una de las zonas llanas, ambos paises produ-
cen el bien correspondiente a dicha zona.

Introduccion de los costes de transporte
y los bienes no comerciables

A continuacién ampliaremos nuestro modelo con un paso mas para acercarnos a la realidad
mediante la consideracion de los efectos de los costes de transporte. Estos costes de transporte
no modifican los principios fundamentales de la ventaja comparativa o de las ganancias del
comercio. Sin embargo, dado que los costes de transporte constituyen obstaculos al movimiento
de bienes y servicios, tienen importantes implicaciones sobre el modo en que se ve afectada la
economia mundial por una diversidad de factores relacionados con el comercio, tales como la
ayuda exterior, la inversion internacional y los problemas de la balanza de pagos. Aunque no nos
ocuparemos de los efectos de estos factores de momento, el modelo de muchos bienes y un solo
factor es un buen marco para introducir los efectos de los costes del transporte.

En primer lugar, debe observarse que la economia mundial descrita por el modelo del tltimo
apartado esta marcada por una especializacion internacional muy extrema. Como mucho, hay
un bien que producen ambos paises; todos los demas se producen en nuestro pais o en el extran-
jero, pero no en ambos.

Cabe senalar tres razones fundamentales por las que la especializacion en la economia inter-
nacional real no llega a este extremo:

1. La existencia de mas de un factor de produccion reduce la tendencia hacia la especializacion
(como se vera en los dos proximos capitulos).

2. Los paises protegen, a menudo, las industrias frente a la competencia extranjera (analizado
con detalle en los capitulos 9 a 12).

3. El transporte de los bienes y servicios es costoso y, en algunos casos, el coste del transporte
es suficiente para llevar a los paises hacia la autosuficiencia en algunos sectores.

En el ejemplo de muchos bienes del apartado anterior vimos que, para un salario relativo de 3,
nuestro pais podia producir manzanas, platanos y caviar mas baratos que el pais extranjero, mientras
que el extranjero producia datiles y enchiladas mas baratos que nuestro pais. En ausencia de costes
de transporte, por tanto, nuestro pais exportara los tres primeros bienes e importara los dos tlltimos.

Supongamos ahora que existe un coste de transporte de los bienes y que es una fraccion
uniforme del coste de produccion, por ejemplo el 100%. Este coste de transporte desincentivara
el comercio. Consideremos, por ejemplo, los datiles. La produccion de una unidad de este bien
requiere 6 horas de trabajo de nuestro pais o 12 horas de trabajo del extranjero. Para un salario
relativo de 3, 12 horas de trabajo extranjero tienen un coste equivalente a 4 horas de trabajo de
nuestro pais por lo que, en ausencia de costes de transporte, nuestro pais importara datiles. Sin
embargo, con un coste de transporte del 100%, la importacion de datiles puede costar el equiva-
lente a 8 horas de trabajo de nuestro pais (4 horas de trabajo mas el equivalente a 4 horas por los
costes de transporte), por lo que nuestro pais producira por si mismo dicho bien.

Una comparacion similar de los costes muestra que al pais extranjero le resultara mas barato
producir su propio caviar que importarlo. Producir una unidad de caviar requiere 3 horas de
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trabajo de nuestro pais. Incluso a un salario relativo en nuestro pais de 3, que equivale a 9 horas
de trabajo extranjero, resulta mas barato que las 12 horas necesarias en el extranjero para pro-
ducir caviar. En ausencia de costes de transporte, al pais extranjero le resultaria mas barato im-
portar caviar que producirlo por si mismo. Sin embargo, con un 100% de costes de transporte, el
caviar importado costaria el equivalente a 18 horas de trabajo extranjero, por lo que es preferible
producirlo localmente.

Por tanto, el resultado de la introduccion de los costes de transporte en este ejemplo es que,
mientras nuestro pais todavia exporta manzanas y platanos e importa enchiladas, el caviar y los
datiles se convierten en bienes no comerciables, que cada pais produce por si mismo.

En este ejemplo, hemos supuesto que los costes de transporte corresponden a la misma
fraccion del coste de produccion en todos los sectores. En la practica, existe una amplia gama
de costes de transporte. En algunos casos, el transporte es realmente imposible: servicios tales
como los de una peluqueria o la reparacion de automoviles no pueden ser objeto de comercio
internacional (excepto en un area metropolitana que trasciende la frontera, como sucede en
Detroit, Michigan, y Windsor, Ontario). También existe un comercio internacional escaso en
bienes con elevada relacion peso-valor, como el cemento. (Simplemente, la importacion de ce-
mento no compensa el coste del transporte, aun cuando pueda ser producido mucho mas barato
en el extranjero.) Muchos bienes acaban por ser no comerciables debido a la ausencia de fuertes
ventajas de costes nacionales o a los altos costes de transporte.

La cuestion mas importante es que las naciones gastan una gran proporcion de su renta en
bienes no comerciables. Esta observacion es de sorprendente importancia en nuestra posterior
exposicion de la economia monetaria internacional.

Evidencia empirica del modelo ricardiano

El modelo ricardiano de comercio internacional es un instrumento extraordinariamente util
para pensar en las razones por las que existe comercio y en los efectos del comercio internacio-
nal sobre el bienestar nacional. Ahora bien, jes el modelo una buena referencia para explicar el
mundo real? ;Realiza predicciones correctas sobre los flujos comerciales internacionales reales?

La respuesta es un si muy matizado. Claramente, existen diversos aspectos en los que el
modelo ricardiano realiza predicciones erroneas. En primer lugar, como hemos mencionado en
la exposicion sobre bienes no comerciables, el modelo ricardiano simple predice un grado de es-
pecializacion extremo que no se observa en el mundo real. En segundo lugar, también hace abs-
traccion de amplios efectos del comercio internacional sobre la distribucion de la renta dentro de
cada pais, y por tanto predice que los paises en su conjunto siempre ganan con el comercio; en
la practica, el comercio internacional tiene importantes efectos sobre la distribucion de la renta.
En tercer lugar, el modelo ricardiano no otorga ningun papel a las diferencias de recursos entre
paises como causa del comercio, con lo que omite un aspecto importante del comercio (que sera
objeto de analisis en los capitulos 4 y 5). Finalmente, el modelo ricardiano ignora el posible
papel de las economias de escala como causa del comercio, lo que lo hace ineficaz para explicar
los grandes flujos comerciales entre naciones aparentemente similares, un asunto que se analiza
en los capitulos 7y 8.

Sin embargo, a pesar de estos fallos, la prediccion basica del modelo ricardiano, esto es, que
los paises tenderan a exportar aquellos bienes en los que su productividad es relativamente alta,
ha sido solidamente confirmada por numerosos estudios a lo largo de los anos.

Se han realizado varias contrastaciones empiricas del modelo ricardiano con datos inmedia-
tamente posteriores a la Segunda Guerra Mundial, comparando la productividad y el comercio
del Reino Unido y de Estados Unidos*. La comparacion resulté muy ilustrativa, porque se pudo

“El estudio pionero de G .D. A. MacDougall se recoge en las Lecturas recomendadas del final del capitulo.
Un estudio posterior muy conocido, en el que nos inspiramos, fue el de Bela Balassa, «An Empirical Demonstration
of Classical Comparative Cost Theory», Review of Economics and Statistics 45 (agosto de 1963), pag. 231-238;
utilizamos los niimeros de Balassa a modo de ilustracion.
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FIGURA 3.6
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comprobar que la productividad laboral britanica era inferior a la estadounidense en casi todos
los sectores. Y, por lo tanto, los Estados Unidos tenian una ventaja absoluta en todo. Sin embar-
g0, la cantidad total de exportaciones britanicas era casi tan grande como la estadounidense por
aquel entonces. Es obvio, pues, Gran Bretaiia tenia una ventaja comparativa que en algunos sec-
tores a pesar de su menor productividad absoluta . El modelo ricardiano predice que se trataria
de los sectores en los que la ventaja en productividad estadounidense era menor .

La Figura 3.6 ilustra la evidencia a favor del modelo ricardiano, a partir de los datos de
un trabajo del economista hungaro Bela Balassa de 1963. La figura compara el cociente en-
tre las exportaciones de los Estados Unidos y el Reino Unido en 1951 con el cociente entre
las productividades del trabajo en los dos paises en 26 industrias manufactureras. La relacion
de productividades se mide en el eje horizontal y la de exportaciones, en el eje vertical. Ambos
ejes miden escalas logaritmicas, lo que permite obtener una imagen mas clara de la relacién en-
tre las variables de interés.

A partir de la teoria ricardiana cabria esperar que cuanto mayor sea la productividad relativa
en la industria de los Estados Unidos, mas probable es que sean las empresas estadounidenses,
y no las britanicas, las que exporten en dicha industria. Este es precisamente el resultado de la
Figura 3.6. De hecho, la distribucion de los puntos se produce en torno a una linea de pendiente
positiva, que también se refleja en el grafico. Si se tiene en cuenta que los datos utilizados para
esta comparacion estan, como todos los datos economicos, sujetos a sustanciales errores de me-
dicion, el ajuste es considerable.

Como era de esperar, la evidencia de la Figura 3.6 confirma la idea basica de que el comercio
depende de la ventaja comparativa, no de la ventaja absoluta. En el momento al que hacen refe-
rencia los datos, la industria de los Estados Unidos tenia una mayor productividad del trabajo
que la britanica, en promedio aproximadamente el doble. La idea errénea de que un pais solo
puede ser competitivo si puede superar la productividad de otros paises, que ha sido abordada
anteriormente en este capitulo, deberia haber predicho una ventaja exportadora de los Estados
Unidos en todas las actividades. El modelo ricardiano nos dice, sin embargo, que la existencia
de una alta productividad en una industria, comparada con el extranjero, no es suficiente para
asegurar que un pais exportara los productos de dicha industria; la productividad relativa debe
ser alta comparada con la productividad relativa de otros sectores. Como ocurre en este caso,
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la productividad de los Estados Unidos superaba a la britanica en los 26 sectores mostrados en
la Figura 3.6, en diferencias que iban desde el 11 hasta el 366%. Sin embargo, en 12 sectores el
Reino Unido tenia mayores exportaciones que los Estados Unidos. Un vistazo al grafico mues-
tra que, por lo general, las exportaciones estadounidenses eran mayores que las britanicas solo
en las industrias en que la ventaja de productividad de los Estados Unidos era mas de dos veces
la del Reino Unido.

La evidencia mas reciente del modelo ricardiano no es tan clara. En parte, se debe a que el
crecimiento del comercio mundial y la especializacion resultante de las economias nacionales no
nos permiten ver qué es lo que los paises no saben fabricar bien. En la economia mundial del
siglo xx1, los paises no suelen producir aquellos bienes en los que tienen una desventaja compa-
rativa, asi que no podemos medir su productividad en esos sectores. Por ejemplo, la mayoria de
los paises no fabrica aviones, asi que no tenemos datos sobre cudles serian sus requerimientos
laborales unitarios. Sin embargo, disponemos de algunos fragmentos de evidencia que sugieren
que las diferencias en la productividad laboral ain desempefnan un papel importante en la deter-
minacion de los patrones del comercio mundial.

Quiza la demostracion mas sorprendente de la utilidad actual de la teoria ricardiana sobre la
ventaja comparativa es la forma en que explica la emergencia de paises con productividad total
muy baja como potencias exportadoras en algunas industrias. Consideremos, por ejemplo, el
caso de las exportaciones textiles de Bangladesh. La industria textil bangladeshi recibié la peor
publicidad posible en abril de 2013, cuando un edificio con cinco fabricas de produccion textil se
vino abajo y causo la muerte de mas de mil personas. Sin embargo, el trasfondo de esta tragedia
era el crecimiento de las exportaciones textiles bangladeshies, que superaron rapidamente al de
las de China, el mayor productor mundial hasta el momento . Este acelerado crecimiento tuvo
lugar aun cuando Bangladesh es un pais extraordinariamente pobre, con una productividad
total enormemente baja comparada incluso con la de China, la cual, a su vez, como ya hemos
visto, es muy baja en comparacion con la estadounidense.

(Cual era el secreto del éxito de Bangladesh? Posee una productividad bastante baja incluso
en la fabricacion de productos textiles, pero esta desventaja en la productividad es mucho menor
que en otros sectores industriales, con lo que la nacion tiene una ventaja comparativa en manu-
facturas textiles. La Tabla 3.3 ilustra esta cuestion con algunas estimaciones basadas en datos
de 2011.

En comparacion con China, Bangladesh mantiene una desventaja absoluta en la produccion
textil, con una productividad significativamente inferior. Sin embargo, como su productividad
relativa en productos textiles es muy alta en relacion a la de sus otras industrias, Bangladesh
posee una fuerte ventaja comparativa en este sector, lo que le ha permitido conquistar parte del
negocio hasta el momento dominado por China.

En definitiva, aunque pocos economistas creen que el modelo ricardiano constituya una
descripcion totalmente adecuada de las causas y las consecuencias del comercio mundial, sus
dos principales implicaciones (el hecho de que las diferencias de productividad tienen un papel
importante en el comercio internacional y de que lo que importa es la ventaja comparativa y no
la ventaja absoluta) parecen respaldadas por la evidencia.

TABLA 3.3 Bangladesh frente a China, 2011

Produccion bangladeshi por trabajador Exportaciones bangladeshies
como % de China como % de las de China
Todas las manufacturas 28.5 1,0
Sector textil 77 15,5

Fuente: McKinsey and Company, «Bangladesh’s ready-made garments industry: The challenge of growth», 2012, Boletin
Mensual de Estadisticas de las Naciones Unidas.
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| RESUMEN

1.

2.

En este capitulo hemos analizado el modelo ricardiano, el modelo mas sencillo que muestra
como las diferencias entre paises dan origen al comercio y a las ganancias del comercio. En
este modelo, el trabajo es el unico factor de produccion, y los paises difieren solo en la pro-
ductividad del trabajo en diferentes industrias.

En el modelo ricardiano, los paises exportaran los bienes que su trabajo produce de forma
relativamente mas eficiente e importaran aquellos que su trabajo produce de forma relativa-
mente mas ineficiente. En otras palabras, el patron de produccion de un pais es determinado
por la ventaja comparativa.

Se puede demostrar de dos formas que el comercio beneficia a un pais. En primer lugar,
puede pensarse en el comercio como un método de produccion indirecto. En vez de producir
un bien, un pais puede producir otro bien e intercambiarlo por el bien deseado. El modelo
sencillo muestra que, cuando se importa un bien, es porque esta «produccion» indirecta
requiere menos trabajo que la directa. En segundo lugar, puede demostrarse que el comercio
amplia las posibilidades de consumo de un pais, lo que implica ganancias del comercio.

La distribucion de las ganancias del comercio depende de los precios relativos de los bienes
que produce un pais. Para determinar dichos precios relativos es necesario analizar la oferta
y la demanda relativas de bienes. El precio relativo implica también un salario relativo.

La proposicion de que el comercio es beneficioso es incondicional. Es decir, no se requiere
que un pais sea «competitivo» o que el comercio sea «justo». En concreto, puede demos-
trarse que existen tres creencias aceptadas comiinmente sobre el comercio que son erroneas.
En primer lugar, un pais gana con el comercio incluso si tiene menor productividad que sus
socios comerciales en todas las industrias. Ademas, el comercio es beneficioso incluso si las
industrias extranjeras son competitivas debido solamente a los bajos salarios. Finalmente, el
comercio es beneficioso incluso si las exportaciones de un pais incorporan mas trabajo que
sus importaciones.

La ampliacion del modelo de un factor y dos bienes a un mundo con muchos bienes no
altera estas conclusiones. La tnica diferencia es que se hace necesario analizar directamente
la demanda relativa de trabajo para determinar los salarios relativos en vez de hacerlo por
medio de la demanda relativa de bienes. Ademas, se puede utilizar un modelo de muchos
bienes para ilustrar el importante hecho de que los costes del transporte pueden producir
una situacion en la que existen algunos bienes no comerciables.

Aunque algunas de las predicciones del modelo ricardiano son claramente poco realistas,
su prediccion basica (que los paises tenderan a exportar los bienes en los que tienen una
productividad relativamente elevada) ha sido confirmada por varios estudios.
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| PROBLEMAS MyEconLab

1.

10.

Nuestro pais tiene 1.200 unidades de trabajo. Puede producir dos bienes, manzanas y pla-

tanos. El requerimiento de trabajo por unidad en la produccion de manzanas es 3, mientras

que en la de platanos es 2.

a. Represente graficamente la frontera de posibilidades de produccion de nuestro pais.

b. ;Cuales el coste de oportunidad de las manzanas en términos de platanos?

c. En ausencia de comercio, jcual seria el precio de las manzanas en términos de platanos?
(Por qué?

. Nuestro pais es como el descrito en el problema 1. Existe otro pais, el extranjero, con una

cantidad de trabajo igual a 800. El requerimiento unitario de trabajo del extranjero en la
producciéon de manzanas es 5, mientras que en la de platanos es 1.

a. Represente graficamente la frontera de posibilidades de produccion del extranjero.

b. Construya la curva de oferta relativa mundial.

. Suponga ahora que la demanda relativa mundial tiene la siguiente forma: Demanda de

manzanas/demanda de platanos = precio de platanos/precio de manzanas.

. Suponga que, en vez de 1.200 trabajadores, nuestro pais tiene 2.400. Determine el precio

relativo de equilibrio. ;Qué puede decir sobre la division de las ganancias del comercio entre
nuestro pais y el extranjero en este caso?

. Suponga que nuestro pais tiene 2.400 trabajadores, pero solo la mitad de productivos en am-

bas industrias que lo supuesto anteriormente. Obtenga la curva de oferta relativa mundial y
determine el precio relativo de equilibrio. ;Coémo son las ganancias del comercio compara-
das con las del problema 4?

. «Los trabajadores chinos solo ganan 0,75 dolares por hora; si permitimos a China expor-

tar a los Estados Unidos lo que quiera, nuestros trabajadores se veran forzados a reba-
jar su salario al mismo nivel. No pueden importarse camisas a 10 ddlares sin importar los
0,75 dolares de salario que van con ellas». Razone su respuesta.

. La productividad del trabajo japonés en el sector manufacturero es aproximadamente la

misma que la de los Estados Unidos (mayor en algunas industrias, menor en otras), mien-
tras que la nacion estadounidense es todavia considerablemente mas productiva en el sector
de servicios. Sin embargo, la mayoria de los servicios no son comerciables. Algunos analistas
han sostenido que este hecho constituye un problema para los Estados Unidos, porque su
ventaja comparativa se basa sobre elementos que no puede vender en los mercados mundia-
les. ;Donde reside el error en este argumento?

. Toda persona que haya visitado Japon sabe que es un lugar increiblemente caro; a pesar

de que los trabajadores japoneses ganan aproximadamente lo mismo que sus homologos
estadounidenses, el poder adquisitivo de sus rentas se sitiia en una tercera parte. Amplie su
exposicion del problema 7 para explicar esta observacion. (Sugerencia: piense en los sala-
rios y los precios de los bienes no comerciables.)

. (Como influye en las posibles ganancias del comercio el hecho de que muchos bienes sean

no comerciables?

Hemos analizado el comercio en un mundo con dos paises. Suponga que existen muchos
paises capaces de producir dos bienes, y que cada pais tiene un unico factor de produccion,
el trabajo. ;Qué podemos decir sobre el patréon de produccion y de comercio en este caso?
(Sugerencia. intente construir la curva de oferta relativa mundial.)
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